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NEUROCIENCIA

. OQUEE « OQUENAOE
A neurociéncia estuda a - Ficgéo cientifica.
orga{uzagao eo _ - Estudos de manipulagio do
funcionamento do sistema cérebro para fins ilicitos.
nervoso e como os diferentes - Dominagéo do cérebro por
elementos do cerebro maquinas ou por humanos mal
interagem e dao origem a intencionados.

conduta do ser humano.
(Facundo Manes) Mas pode ser



NEUROCIENCIA

« E uma area do conhecimento de enfoque multidisciplinar.

o Estuda as emocoes, a consciéncia, a tomada de decisdes
e as acoes sociopsicologicas das pessoas.

o Salto de qualidade para os estudos de neurociéncia = 0s

exames de imagem que permitiram estudar seres vivos.
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A las imagenes escaneadas se les afiaden
colores con significados preestablecidos al
procesarlas por ordenador.

Actividad muy alta

Actividad zaita
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NEUROCIENCIA E ECONOMIA COMPORTAMENTAL

e Area dos estudos de Economia desenvolvida a partir da década de

1970 por Daniel Kahneman e Amos Tvesky.
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NEUROCIENCIA E ECONOMIA COMPORTAMENTAL =
NEUROECONOMIA

e O gque importa para a Economia Comportamental = como
as pessoas tomam decisoes.

e Sistema 1: opera de forma automatica, intuitiva e rapida,
associativa, com pouco esforco e sem controle
voluntario.

o Sistema 2: aloca atencao as atividades mentais laboriosas
que o requisitam, incluindo calculos complexos. Racional,
logico, dedutivo, estruturado, porém preguicoso...
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NEUROCIENCIA, ECONOMIA COMPORTAMENTAL
E.....SEGURO!!!!

Riscos

Frequéncia e Severidade

Estatisticas e Probabilidades

Assimetria de Informacao

Risco Moral

Selecao Adversa

Resultado = maior eficiéncia para seguros!
Produtos granulados, perfilizados.
Regulacao de Sinistros Neurocientifica?
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INOVACOES E PREOCUPACOES = NEURODIREITO

e Uso de resultados de exames e testes em processos judiciais.
e Melhoria do estado mental de pessoas que sofreram graves
acidentes e tiveram perda ou reducao de funcoes.

e Invasao de privacidade com realizacao de analises e exames
que definam comportamentos pessoais.

e Potencializar o funcionamento do cérebro de pessoas sas.

o Classificar as pessoas pO@@p@@ﬁggssensibilidade.



NEUROCIENCIA

NEUROETICA

Nosso juizo ético tem
ingredientes emocionais ou
racionais?

Quando cada um deles
pesa em nossas decisoes

morais?

NEURODIREITO

As provas produzidas a partir
de estudos da mente e das
emocoes podem ser obtidas
sem consentimento?

Pessoas com cérebro
potencializado podem concorrer
em igualdade de condigcoes com

outras?



SEGUROS - NEUROCIENCIA,
NEURODIREITO E
NEUROETICA

e Em um futuro muito préximo, talvez seja
possivel saber mais sobre uma pessoa do
que ela prépria sabe sobre ela.

® Sera possivel! Mas sera desejavel?

e Estudar comportamentos mentais e
psicossociais sera parte do conhecimento
indispensavel para estimar frequéncia e
severidade de riscos.

e Os seguros sao e devem ser sempre

atividades para o bem-estar humano!



“Nada e tao sério quanto parece

quando vocé pensa sobre isso.”

“Nos concentramos muito no que conhecemos e ignoramos o que

desconhecemos, o que nos faz confiar demais em nossas crencas”.
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